
Business Plan

1. Résumé Exécutif

Ce business plan présente un projet agricole intégré et ambitieux, porté par Blue
Sultan SARL, visant à transformer l'économie rurale de la région du Gorgol en
Mauritanie. Le projet s'appuie sur une base foncière solide, avec la possession de 1600
hectares de terres fertiles, dont 200 hectares seront initialement dédiés à des
activités agricoles et de transformation à haute valeur ajoutée. Cette approche permet
une expansion future significative et assure une pérennité à long terme.

Le projet se distingue par son engagement profond envers le développement
socio-économique local. Blue Sultan SARL s'engage à réinvestir 10% des bénéfices
nets dans des projets sociaux au profit des communautés locales, tels que la
construction et l'équipement de postes de santé, de classes d'école et de centres de
loisirs. Cet engagement social est au cœur de notre mission, garantissant que la
croissance économique générée par le projet bénéficie directement à la population.

Le projet prévoit la création de 224 emplois directs qualifiés et de 448 emplois
indirects, contribuant ainsi de manière significative à la réduction du chômage et à
l'amélioration des conditions de vie dans la région. Grâce à des pratiques agricoles
100% biologiques et une gestion durable des ressources en eau, le projet vise
également à renforcer la sécurité alimentaire locale en produisant 1920 tonnes de
légumes et 210 tonnes d'huile par an. Ces initiatives, combinées à une stratégie
d'expansion progressive et à une valorisation des produits transformés, positionnent
Blue Sultan SARL comme un acteur clé du développement durable en Mauritanie.

2. Présentation de l'Entreprise et de l'Équipe

Historique, Mission et Vision

Blue Sultan SARL est une entreprise mauritanienne fondée avec la vision de devenir un
leader dans l'agriculture durable et la transformation agroalimentaire en Afrique de



l'Ouest. Notre mission est de développer des projets agricoles intégrés qui non
seulement génèrent une valeur économique significative, mais contribuent également
de manière substantielle au bien-être social et environnemental des communautés
locales. Nous croyons en une croissance inclusive, où le succès de l'entreprise est
intrinsèquement lié au développement de son environnement.

Structure Juridique

Blue Sultan SARL est une Société à Responsabilité Limitée (SARL), enregistrée en
Mauritanie sous le NIF 20100166. Son siège social est situé Module M24A Tevragh-
Zeina, Nouakchott, Mauritanie. Cette structure juridique assure une gestion
transparente et une conformité aux réglementations locales et internationales.

L'Équipe Dirigeante

Le projet est dirigé par Cheikh Malainine Cheikh Melainine, un entrepreneur aguerri
avec 15 ans d'expérience dans le secteur agricole mauritanien. Sa connaissance
approfondie du terrain, son réseau professionnel étendu et sa vision entrepreneuriale
sont des atouts majeurs pour la réussite de ce projet. Cheikh Malainine Cheikh
Melainine est le propriétaire des terres sur lesquelles le projet sera implanté,
démontrant un engagement patrimonial total et une confiance inébranlable dans le
potentiel du projet.

Propriété Foncière et Engagement

Blue Sultan SARL se distingue par la possession de 1600 hectares de terres agricoles
de première qualité, situées à Kaédi, dans la région du Gorgol, à proximité du fleuve
Sénégal. Ces terres, caractérisées par des sols argilo-limoneux alluviaux d'une fertilité
exceptionnelle, sont entièrement titrées et constituent un actif stratégique inestimable
pour le développement à long terme de l'entreprise. Pour ce projet spécifique, 200
hectares de ces terres seront initialement mis en valeur. Cette approche progressive
permet une gestion optimisée des ressources, une validation des modèles de
production à petite échelle avant une expansion, et offre une capacité
d'agrandissement considérable pour les phases futures du projet. L'engagement de
100% du patrimoine foncier du dirigeant dans ce projet souligne la solidité et la
crédibilité de l'initiative.



3. Analyse du Marché

Taille du Marché et Tendances

Le marché mauritanien des produits agricoles et agroalimentaires est en pleine
croissance, stimulé par une démographie dynamique et une demande croissante pour
des produits locaux de qualité. La Mauritanie dépend encore fortement des
importations pour satisfaire ses besoins alimentaires, ce qui représente une
opportunité significative pour les producteurs locaux. Les consommateurs sont de
plus en plus conscients de l'importance d'une alimentation saine et durable,
favorisant les produits biologiques et issus de circuits courts. Cette tendance est
renforcée par les politiques gouvernementales visant à promouvoir l'autosuffisance
alimentaire et à réduire la dépendance aux importations.

Analyse de la Concurrence

Le marché est fragmenté, avec une majorité de petits producteurs utilisant des
méthodes traditionnelles. Il existe quelques acteurs plus structurés, mais peu offrent
une gamme intégrée de produits agricoles et transformés avec une certification
biologique et un engagement social fort. La concurrence se situe principalement sur
les prix pour les produits de base importés, mais le projet se positionne sur la qualité,
la traçabilité et l'impact social, ce qui lui confère un avantage concurrentiel distinct.
L'usine de transformation d'huile et la fromagerie artisanale permettront de capter
une part de marché sur des produits à plus forte valeur ajoutée, actuellement dominés
par les importations.

Positionnement du Projet

Blue Sultan SARL se positionne comme un acteur innovant et responsable dans le
secteur agroalimentaire mauritanien. Notre proposition de valeur repose sur :

Qualité supérieure : Produits 100% biologiques, cultivés et transformés selon
les meilleurs standards.

Sécurité alimentaire : Contribution significative à la réduction de la dépendance
aux importations et à la disponibilité de produits frais et sains pour la population
locale.



Impact social fort : Réinvestissement d'une partie des bénéfices dans des
projets communautaires, créant une valeur partagée avec les populations
locales.

Innovation et durabilité : Utilisation de technologies modernes (irrigation
goutte-à-goutte solaire) et de pratiques agroécologiques.

Traçabilité : Maîtrise de l'ensemble de la chaîne de valeur, de la production à la
transformation.

Ce positionnement unique permettra à Blue Sultan SARL de se différencier sur le
marché et de fidéliser une clientèle soucieuse de la qualité, de la santé et de l'impact
social de ses achats.

4. Description du Projet et des Produits/Services

Détail des Activités

Le projet de Blue Sultan SARL est un modèle d'agriculture intégrée, couvrant
l'ensemble de la chaîne de valeur, de la production agricole à la transformation et à la
commercialisation. Les activités principales incluent :

Production Végétale : Culture de tournesol, de légumes diversifiés (tomates,
oignons, carottes, choux) et de cultures fourragères (trèfle, luzerne) sur les 200
hectares dédiés au projet. L'accent est mis sur les pratiques 100% biologiques,
l'optimisation des rendements et la qualité des produits.

Élevage Intégré : Un élevage de petits ruminants (brebis et chèvres laitières) sera
développé en synergie avec la production végétale, utilisant les cultures
fourragères produites sur place pour l'alimentation animale. Cela permet une
gestion circulaire des ressources et la production de fumier organique pour
fertiliser les cultures.

Apiculture Premium : La production de miel de haute qualité viendra compléter
les activités agricoles, contribuant à la pollinisation des cultures et offrant un
produit à forte valeur ajoutée.

Transformation Agroalimentaire : Le projet intègre une usine de transformation
d'huile et une fromagerie artisanale. Ces unités permettront de valoriser la
production agricole primaire, de diversifier les sources de revenus et de proposer
des produits finis de qualité supérieure.



Description des Produits et Services

Blue Sultan SARL proposera une gamme variée de produits de haute qualité :

Huile de Tournesol Biologique : Produite à partir des graines de tournesol
cultivées sur nos terres, cette huile sera raffinée et conditionnée pour le marché
local et l'exportation. La capacité de production est estimée à 210 tonnes par an.

Légumes Frais Biologiques : Une large variété de légumes de saison sera
cultivée et commercialisée, répondant à la demande croissante pour des
produits sains et locaux. La production annuelle prévisionnelle est de 1920
tonnes.

Tourteaux de Tournesol : Sous-produit de l'extraction d'huile, les tourteaux
seront valorisés comme aliment pour le bétail, contribuant à l'alimentation
locale et à la réduction des coûts pour les éleveurs.

Fromage de Chèvre Artisanal : Fabriqué à partir du lait de nos chèvres, ce
fromage sera un produit premium destiné aux marchés urbains et à l'hôtellerie.
La production annuelle est estimée à 4106 kg.

Miel Premium : Un miel de qualité supérieure, issu de nos ruches, sera proposé à
une clientèle exigeante.

Viande de Mouton et de Chèvre : Une partie du cheptel sera destinée à la
production de viande, offrant une source de protéines locales et de qualité.

Processus de Production et Technologies Utilisées

Le processus de production est conçu pour être efficace, durable et respectueux de
l'environnement. Sur les 200 hectares dédiés, nous mettrons en œuvre des techniques
modernes et éprouvées :

Irrigation Goutte-à-Goutte Solaire : Ce système innovant permettra une
utilisation optimale de l'eau, réduisant la consommation de 40% par rapport aux
méthodes traditionnelles. L'énergie solaire assure une autonomie énergétique et
réduit l'empreinte carbone.

Agriculture Biologique : Toutes les cultures seront conduites sans l'utilisation
de pesticides, d'herbicides ou d'engrais chimiques. Le compostage des déchets
végétaux et l'utilisation du fumier animal garantiront la fertilité des sols.



Rotation des Cultures : Cette pratique permettra de maintenir la santé des sols,
de prévenir les maladies et d'optimiser les rendements.

Transformation Moderne : L'usine d'huile sera équipée de technologies
européennes de pointe pour l'extraction, le raffinage et le conditionnement. La
fromagerie utilisera des méthodes artisanales combinées à des équipements
modernes pour garantir l'hygiène et la qualité.

Importance des 200 Hectares pour les Opérations

Les 200 hectares alloués à ce projet sont la pierre angulaire de nos opérations. Ils
représentent une superficie suffisante pour atteindre les objectifs de production
initiaux, tout en permettant une gestion efficace et une optimisation des rendements.
La fertilité exceptionnelle de ces terres, leur proximité avec le fleuve Sénégal pour
l'approvisionnement en eau, et leur titre foncier sécurisé, garantissent la viabilité et la
pérennité du projet. Ces 200 hectares serviront de modèle et de vitrine pour les futures
expansions sur les 1400 hectares restants, démontrant la capacité de Blue Sultan SARL
à développer des projets agricoles à grande échelle avec succès.

5. Stratégie Commerciale et Marketing

Stratégie de Prix

Notre stratégie de prix sera différenciée en fonction des produits et des marchés cibles.
Pour les produits de base comme les légumes frais, nous adopterons une politique de
prix compétitifs, légèrement supérieurs à ceux du marché local pour refléter la qualité
biologique et la traçabilité, mais suffisamment attractifs pour garantir un volume de
vente élevé. Pour les produits transformés à forte valeur ajoutée tels que l'huile de
tournesol raffinée, le fromage de chèvre artisanal et le miel premium, nous
positionnerons nos prix sur le segment supérieur du marché, justifié par la qualité
exceptionnelle, les méthodes de production durables et l'image de marque associée à
Blue Sultan SARL. Des prix préférentiels pourront être envisagés pour les
communautés locales, dans le cadre de notre engagement social.



Stratégie de Distribution

La distribution de nos produits s'appuiera sur une approche multicanal pour
maximiser notre portée et notre efficacité :

Vente Directe Locale : Mise en place de points de vente directs à la ferme et sur
les marchés locaux pour les légumes frais et les produits transformés, favorisant
le circuit court et le lien avec les consommateurs locaux.

Partenariats avec les Grossistes et Détaillants : Établissement de relations
solides avec les principaux grossistes et détaillants en Mauritanie, notamment à
Nouakchott et dans les grandes villes, pour assurer une large distribution de nos
produits transformés (huile, fromage, miel).

Hôtellerie et Restauration : Ciblage des hôtels, restaurants et traiteurs haut de
gamme qui recherchent des produits frais, biologiques et de qualité supérieure.

Exportation : À moyen terme, nous explorerons les opportunités d'exportation
vers les marchés régionaux et internationaux, en particulier pour l'huile de
tournesol et le miel, qui ont un fort potentiel à l'export.

Distribution Communautaire : Dans le cadre de notre engagement social, une
partie de la production de légumes et de tourteaux sera distribuée à prix coûtant
ou à des prix très réduits aux communautés locales, notamment pour
l'alimentation du bétail.

Stratégie de Communication

Notre communication mettra en avant les valeurs fondamentales de Blue Sultan SARL
: qualité, durabilité, innovation et engagement social. Nous utiliserons une
combinaison de canaux pour atteindre nos différentes cibles :

Marketing Digital : Développement d'un site web professionnel (https://blue-
sultan.com) et présence active sur les réseaux sociaux pour promouvoir nos
produits, partager notre histoire et interagir avec notre communauté. Des
campagnes ciblées pourront être lancées pour les produits transformés.

Relations Publiques : Participation à des salons agricoles et agroalimentaires,
organisation de journées portes ouvertes à la ferme, et collaboration avec les
médias locaux et nationaux pour accroître notre visibilité et notre notoriété.

Communication sur l'Impact Social : Mise en avant de nos actions sociales
(projets de santé, éducation, loisirs) pour renforcer notre image de marque



responsable et solidaire. Des rapports d'impact réguliers seront publiés.

Packaging et Branding : Conception d'emballages attractifs et informatifs,
mettant en valeur l'origine biologique et la qualité de nos produits. Le logo et
l'identité visuelle de Blue Sultan SARL seront déclinés sur tous nos supports.

Bouche-à-Oreille : La satisfaction de nos clients et l'impact positif de nos actions
sociales seront nos meilleurs ambassadeurs. Nous encouragerons le bouche-à-
oreille positif en offrant une expérience client exceptionnelle.

Cette stratégie commerciale et marketing intégrée nous permettra de construire une
marque forte, de fidéliser nos clients et d'assurer une croissance durable de nos
ventes.

6. Plan Opérationnel

Localisation et Infrastructures

Le projet est idéalement situé à Kaédi, dans la région du Gorgol, en Mauritanie. Cette
localisation stratégique offre de nombreux avantages :

Proximité du Fleuve Sénégal : Accès permanent à une source d'eau pour
l'irrigation, essentielle pour les cultures intensives.

Terres Fertiles : Les 200 hectares alloués au projet bénéficient de sols argilo-
limoneux alluviaux d'une fertilité exceptionnelle, naturellement enrichis par les
crues annuelles du fleuve.

Accès Routier : La proximité de la route Nouakchott (435 km) facilite le transport
des produits vers les principaux marchés urbains et les ports pour l'exportation.

Centre Économique Régional : Kaédi est un pôle économique important, offrant
un bassin de main-d'œuvre qualifiée et des services de soutien.

Les infrastructures prévues sur les 200 hectares incluent :

Système d'Irrigation : Installation d'un système d'irrigation goutte-à-goutte
solaire, avec pompage solaire pour une autonomie énergétique et une gestion
efficiente de l'eau.

Unités de Transformation : Construction d'une usine d'huile clé en main avec
technologie européenne pour l'extraction et le raffinage du tournesol, et d'une



fromagerie artisanale pour la transformation du lait de chèvre.

Bâtiments Agricoles : Aménagement de serres pour les cultures maraîchères, de
bergeries et de chèvreries pour l'élevage, et de ruches pour l'apiculture.

Stockage : Construction d'entrepôts pour le stockage des récoltes, des produits
transformés et des intrants.

Logistique : Acquisition de camions frigorifiques pour le transport des produits
frais et transformés, garantissant la chaîne du froid jusqu'aux points de vente.

Gestion de la Chaîne d'Approvisionnement

La gestion de la chaîne d'approvisionnement sera intégrée et optimisée pour assurer
l'efficacité et la traçabilité de nos produits :

Approvisionnement en Intrants : Sélection de fournisseurs certifiés pour les
semences biologiques, les équipements et les matériaux nécessaires à la
production.

Production Interne : La majorité des intrants (cultures fourragères pour
l'élevage, tourteaux pour l'alimentation animale) seront produits en interne,
réduisant ainsi la dépendance vis-à-vis des fournisseurs externes et garantissant
la qualité.

Collecte et Stockage : Mise en place de procédures rigoureuses pour la collecte
des récoltes et le stockage dans des conditions optimales afin de minimiser les
pertes.

Transformation : Les unités de transformation (usine d'huile, fromagerie) seront
gérées avec des standards d'hygiène et de qualité élevés, assurant la conformité
des produits finis.

Distribution : Un réseau de distribution efficace sera mis en place, combinant la
vente directe, les partenariats avec les grossistes et détaillants, et l'utilisation de
notre propre flotte de véhicules pour garantir la fraîcheur et la livraison rapide
des produits.

Capacités de Production

Le projet, en utilisant les 200 hectares dédiés, aura les capacités de production
suivantes (projections pour l'année 5) :



Activité Superficie (Ha) Production Annuelle Unité

Tournesol 150 600 Tonnes

Légumes 48 1920 Tonnes

Cultures Fourragères 2 20 Tonnes MS

Huile de Tournesol - 210 Tonnes

Fromage de Chèvre - 4106 Kg

Miel Premium - 1000 Kg

Ces capacités sont évolutives et pourront être augmentées lors des phases
d'expansion sur les 1400 hectares restants.

Utilisation Spécifique des 200 Hectares

Les 200 hectares sont subdivisés et gérés de manière optimale pour maximiser la
productivité et la durabilité :

150 hectares seront consacrés à la culture du tournesol, principale matière
première pour notre usine d'huile. Cette superficie permet d'assurer un
approvisionnement constant et de qualité.

48 hectares seront dédiés aux cultures maraîchères diversifiées. Cette rotation
des cultures permettra de maintenir la fertilité des sols et de répondre à la
demande du marché en légumes frais tout au long de l'année.

2 hectares seront réservés aux cultures fourragères (trèfle et luzerne),
essentielles pour l'alimentation de notre cheptel et la production de lait pour la
fromagerie. Cette intégration permet une autonomie alimentaire pour l'élevage
et une réduction des coûts.

Cette répartition stratégique des terres garantit une production équilibrée et une
synergie entre les différentes activités du projet, optimisant l'utilisation des ressources
et minimisant les déchets. La flexibilité de cette allocation permettra également
d'adapter les cultures en fonction des conditions climatiques et des demandes du
marché. Le choix de ces 200 hectares, parmi les 1600 hectares possédés, a été fait en
fonction de leur fertilité, de leur accès à l'eau et de leur proximité avec les



infrastructures prévues, assurant ainsi une efficacité opérationnelle maximale dès le
démarrage du projet.

7. Plan Financier

Hypothèses Financières

Les projections financières de ce business plan sont basées sur des hypothèses
prudentes et réalistes, tenant compte des conditions du marché mauritanien et des
capacités de production du projet. Les principales hypothèses incluent :

Croissance Progressive : Le projet adoptera une stratégie d'expansion
progressive sur les 200 hectares, atteignant sa pleine capacité de production en 5
ans.

Prix de Vente : Les prix de vente des produits sont basés sur les prix actuels du
marché local, avec une prime pour la qualité biologique et la traçabilité.

Coûts de Production : Les coûts sont estimés en fonction des intrants
nécessaires (semences, fertilisants biologiques, énergie, main-d'œuvre) et des
investissements en équipements.

Inflation : Un taux d'inflation annuel modéré est pris en compte pour les coûts et
les prix.

Taux de Change : Les projections sont établies en MRU (Ouguiya Mauritanienne),
avec une considération des fluctuations potentielles pour les équipements
importés.

Prévisions de Chiffre d'Affaires

Le chiffre d'affaires prévisionnel du projet est estimé à 87,5 millions MRU à pleine
capacité (Année 5), réparti comme suit :



Activité Production Annuelle Chiffre d'Affaires (M MRU) % du CA Total

Légumes 1920 tonnes 67,2 76,8%

Huile de Tournesol 210 tonnes 12,6 14,4%

Moutons 171 têtes 2,6 3,0%

Miel Premium 1000 kg 2,5 2,9%

Tourteaux 360 tonnes 2,4 2,7%

Fromage de Chèvre 4106 kg 0,4 0,5%

TOTAL - 87,5 100,0%

Coûts et Rentabilité

Le compte d'exploitation prévisionnel pour l'année à pleine capacité (Année 5) se
présente comme suit :



Poste Montant (M MRU) % du CA

CHIFFRE D'AFFAIRES 87,5 100,0%

Charges Variables

- Semences et plants 6,4 7,3%

- Fertilisants 5,6 6,4%

- Produits phytosanitaires 3,0 3,4%

- Alimentation animale 1,1 1,3%

- Vétérinaire 0,2 0,2%

- Carburants 9,0 10,3%

- Emballages 2,2 2,5%

Total Charges Variables 27,5 31,4%

Charges Fixes

- Salaires et charges 33,6 38,4%

- Amortissements 4,5 5,1%

- Assurances 0,5 0,6%

- Maintenance 4,5 5,1%

- Frais généraux 1,8 2,1%

Total Charges Fixes 44,9 51,3%

TOTAL CHARGES 72,4 82,7%

RÉSULTAT D'EXPLOITATION 15,1 17,3%

Le résultat d'exploitation de 15,1 millions MRU démontre la rentabilité solide du projet
à pleine capacité.



Besoins de Financement et Utilisation des Fonds

Le projet nécessite un financement pour couvrir les investissements initiaux en
équipements, infrastructures et fonds de roulement. Les fonds seront alloués de
manière stratégique pour assurer le démarrage et la croissance du projet, notamment
pour :

L'acquisition et l'installation de l'usine d'huile et de la fromagerie.

L'achat de véhicules de transport (camions frigorifiques, véhicules de
supervision).

La mise en place du système d'irrigation goutte-à-goutte solaire.

L'acquisition de matériel agricole et d'élevage.

Le fonds de roulement pour les opérations courantes.

Engagement Social : 10% des Bénéfices pour les Projets Locaux

Conformément à notre engagement social, Blue Sultan SARL s'engage à allouer 10%
des bénéfices nets générés par le projet à des initiatives de développement
communautaire. Ces fonds seront spécifiquement dédiés au financement de projets
sociaux visant à améliorer les conditions de vie des populations locales dans la région
du Gorgol. Les types de projets envisagés incluent, sans s'y limiter :

Postes de Santé : Construction, rénovation et équipement de dispensaires ou de
postes de santé pour améliorer l'accès aux soins de base.

Classes d'École : Construction de nouvelles salles de classe, rénovation d'écoles
existantes, et fourniture de matériel pédagogique pour soutenir l'éducation des
enfants.

Centres de Loisirs : Création d'espaces dédiés aux activités récréatives et
éducatives pour les jeunes et les adultes, favorisant le lien social et le bien-être.

Programmes d'Alphabétisation : Soutien à des initiatives d'alphabétisation
pour adultes, en particulier pour les femmes, afin de renforcer leurs compétences
et leur autonomie.

Accès à l'Eau Potable : Financement de projets d'accès à l'eau potable dans les
villages environnants.



Cet engagement sera formalisé et fera l'objet d'un suivi transparent, avec des rapports
annuels sur l'utilisation des fonds et l'impact des projets sociaux. Cette démarche
illustre notre conviction que le succès économique doit aller de pair avec la
responsabilité sociale et le développement durable des communautés qui nous
accueillent.

8. Impact Social et Environnemental

Le projet de Blue Sultan SARL est conçu pour générer un impact positif significatif sur
les plans social et environnemental, au-delà de sa seule performance économique.
Notre engagement est de créer une valeur partagée durable pour toutes les parties
prenantes.

Création d'Emplois et Développement des Compétences

Le projet sera un moteur majeur de création d'emplois dans la région du Gorgol. Nous
prévoyons la création de 224 emplois directs qualifiés à pleine capacité, couvrant
des postes dans la production végétale, l'élevage, la transformation (usine d'huile,
fromagerie), le transport, la logistique et l'administration. Ces emplois offriront des
salaires attractifs (estimés à 150 000 MRU/an, soit 39% au-dessus de la moyenne
régionale) et des conditions de travail favorables, incluant la protection sociale
(couverture maladie, retraite) et la formation continue (40 heures/an/employé).

En plus des emplois directs, le projet générera environ 448 emplois indirects dans
l'écosystème local, notamment dans les services connexes (transport, maintenance,
conseil agricole) et les commerces locaux, dynamisant ainsi l'économie régionale.
Nous mettrons en place des programmes de formation intégrés, visant à former 224
employés aux technologies modernes et à sensibiliser 1000 agriculteurs aux
techniques durables. Des apprentissages seront également proposés à 50 jeunes par
an, et un centre de démonstration sera créé pour diffuser les bonnes pratiques
agricoles.

Contribution au Développement Local

L'engagement de Blue Sultan SARL à réinvestir 10% des bénéfices nets dans des
projets sociaux locaux est une pierre angulaire de notre contribution au



développement communautaire. Ces fonds seront alloués à des initiatives concrètes
et mesurables, telles que :

Santé : Construction ou rénovation de postes de santé, fourniture de
médicaments essentiels, formation d'agents de santé communautaire, et mise à
disposition d'ambulances pour les urgences médicales.

Éducation : Construction de nouvelles classes, rénovation d'écoles, fourniture de
matériel pédagogique, bourses scolaires pour les enfants des familles
défavorisées, et programmes d'alphabétisation pour adultes, avec une priorité
pour les femmes.

Loisirs et Culture : Création de centres de loisirs et d'espaces communautaires
pour les jeunes et les familles, favorisant le bien-être et le lien social.

Ces actions visent à améliorer directement la qualité de vie des habitants, à renforcer
les infrastructures sociales et à autonomiser les populations, en particulier les femmes
et les jeunes, en leur offrant de nouvelles opportunités économiques et éducatives.

Pratiques Durables et Respect de l'Environnement

Blue Sultan SARL s'engage fermement en faveur de l'agriculture durable et de la
protection de l'environnement. Nos pratiques incluent :

Agriculture 100% Biologique : Toutes nos cultures seront menées sans
l'utilisation de produits chimiques de synthèse (pesticides, herbicides, engrais),
préservant ainsi la biodiversité des sols et la santé des consommateurs. Nous
privilégions les engrais organiques (fumier animal, compost) et les méthodes de
lutte biologique.

Gestion Durable des Ressources en Eau : L'utilisation de l'irrigation goutte-à-
goutte solaire permettra une économie d'eau de 40% par rapport aux méthodes
conventionnelles, minimisant le prélèvement sur le fleuve Sénégal et optimisant
l'utilisation de cette ressource précieuse.

Économie Circulaire : Nous mettrons en place un système d'économie circulaire
où les déchets végétaux seront compostés, le fumier animal sera utilisé pour
fertiliser les sols, et les tourteaux de tournesol serviront à l'alimentation animale.
L'exploration de la production de biogaz à partir des déchets organiques est
également envisagée.



Réduction de l'Empreinte Carbone : L'utilisation de l'énergie solaire pour
l'irrigation et la transformation, ainsi que la séquestration de carbone par nos
cultures, contribueront à réduire notre empreinte carbone. Le projet vise à
séquestrer 400 tonnes de CO2 par an.

Préservation de la Biodiversité : Nos pratiques agricoles respectueuses de
l'environnement favoriseront la biodiversité locale, notamment par la présence
d'abeilles pour la pollinisation et la création d'un écosystème équilibré.

Ces engagements environnementaux et sociaux ne sont pas de simples compléments
à notre activité économique ; ils sont au cœur de notre modèle d'affaires et de notre
vision à long terme pour un développement harmonieux et durable de la région du
Gorgol.

9. Annexes

Les annexes suivantes sont disponibles sur demande et complètent les informations
présentées dans ce business plan :

Documents Légaux : Kbis, statuts de Blue Sultan SARL, titres de propriété des
1600 hectares.

Études de Marché Détaillées : Analyses approfondies des marchés des légumes,
de l'huile de tournesol, du fromage et du miel en Mauritanie et dans la sous-
région.

Curriculum Vitae de l'Équipe Dirigeante : CV détaillés de Cheikh Malainine
Cheikh Melainine et des membres clés de l'équipe.

Plans Techniques des Infrastructures : Plans détaillés de l'usine d'huile, de la
fromagerie, du système d'irrigation et des autres infrastructures.

Projections Financières Détaillées : Tableaux financiers complets (bilan,
compte de résultat, tableau de flux de trésorerie) sur 5 ans.

Rapports d'Impact Social et Environnemental : Études d'impact initiales et
méthodologies de suivi.

Lettres de Soutien : Témoignages de partenaires locaux et d'organisations
communautaires.

Pour toute information complémentaire ou pour consulter les annexes, veuillez nous
contacter à l'adresse email : cheikh.melainine@blue-sultan.com ou visiter notre site



web : https://blue-sultan.com.


